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LBV-U-Beratung rechnet sich
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LBV-U hat im Kfz-Bereich viel bewegt – Premium-Schutz zu einem Top-Preis-Leistungsverhältnis

Kfz-Service kommt an
Die meisten Versicherungsge-
sellschaften bringen mindes-
tens einmal im Jahr einen neu-
en Tarif auf den Markt. Bei der 
Vielzahl unterschiedlicher Tarife 
ist es für den Laien nicht mehr 
möglich, den Überblick zu be-
halten. Die LBV-U bietet einen 
Premium-Schutz zu einem Top-
Preis-Leistungsverhältnis. 

Beim Abschluss einer Versicherung 
kauft man sich das Verspre-

chen der Versicherungs
gesellschaft, im Schadenfall 
schnell und unbürokratisch 
Versicherungsschutz zu 
gewähren. Dieses Ver-
sprechen gilt es einzuhal-
ten. Neben dem Preis ist 
die Schadenabwicklung 
das wichtigste Entschei
dungskriterium. Genau 
das hat die LBV-U schon 
lange erkannt. Die 
Schadenmeldung er
folgt meist telefonisch, 
schnell und unkompli-
ziert. Bei Bedarf werden Rechtsfragen 
und Unsicherheiten durch unsere Ju-
risten beantwortet.

Hier wird geholfen

Die Mitarbeiterinnen in der Kfz-Abtei-
lung sind kompetent, engagiert und 
flexibel. Jede Anfrage wird individuell 
geprüft. Durch die langjährige Erfah-
rung im Bereich Landwirtschaft ist 
die LBV-U in der Lage ihren Kunden 
Versicherungslücken aufzuzeigen und 
Lösungen anzubieten.

Viele Landwirte versichern ihre 
landwirtschaftlichen Zugmaschinen 
mit einer Vollkaskodeckung ohne zu 
wissen, dass diese keinen Versi
cherungsschutz bei Betriebsschäden 
bietet. Eine Erweiterung ist oftmals 

nur gegen einen hohen Beitragszu-
schlag versicherbar und muss in je-
dem Fall, im Versicherungsschein, 
explizit erwähnt werden.

Zum breit gefächerten Angebot ge-
hört neben der Risikoerfassung und 
der Bewertung auch die Betreuung im 
Schadenfall. Als berufsständischer 
Makler ist die LBV-U auf dem Versiche
rungsmarkt fest etabliert. Sie ist im 
Auftrag ihrer Zielgruppe tätig. Bei der 
Auswahl der Partner ist es wichtig, 

dass die Schadenbearbeitung in-
nerhalb der Versicherungsge-
sellschaft einen hohen Stel-
lenwert hat und so kompetent 
und unbürokratisch für den 
Mandanten verläuft.

Um diesem Anspruch ge-
recht zu werden, verfolgt 
die LBV-U ständig die 

Veränderungen auf dem 
Markt und arbeitet mit starken 
Versicherungsgesellschaften 
zusammen. Dazu gehören 
Gesellschaften wie Zürich, 
Generali, R+V, HDI Gerling, 
Concordia, GHV, AXA, Allianz 

und Sparkassenversicherung. 
Im Kampf um die Kunden bieten 

immer mehr Gesellschaften so ge-
nannte Flottentarife an. Die Beiträge 
solcher Tarife werden oft nach dem 
durchschnittlichen Beitragssatz bzw. 
der Schadenquote der letzten Jahre 
ermittelt und sind somit relativ insta-
bil. Anfangs günstig erscheinende 
Beiträge sind mit Einschränkungen 
verbunden:

Alle Fahrzeuge müssen auf eine ●●

Person versichert und zugelassen 
werden. 

Es wird eine Mindestanzahl an ●●

Fahrzeugen vorgeschrieben.
Einschränkungen im Versiche-●●

rungsumfang etc.
Der LBV-U ist die Entscheidungs-

freiheit in der Auswahl der Produktge-

ber und der Deckungsform und eine 
individuell abgestimmte Absicherung 
des einzelnen Betriebes wichtig. Da-
her bewirbt die LBV-U solche Produk-
te/Tarife nicht aktiv. Im LBV-U-Port-
folio sind aber durchaus Flottentarife 
vorhanden. Sie kommen in Einzelfällen 
und bei Anfragen zum Einsatz.

Mit einigen Gesellschaften beste-
hen Rahmenvereinbarungen, über die 
die LBV-U exklusive Deckungs
erweiterungen, zum Teil ganz ohne 
Beitragszuschlag anbieten kann. So 
werden landwirtschaftliche Zugma-
schinen, ohne Vorvertrag, mit SF1/70 
Prozent  Beitragssatz versichert. Als 
weiteres Highlight gibt es im Pkw-
Bereich die „Verbesserte Zweitwagen-
regelung“ (SF2/85 Prozent), auch bei 
jungen Fahrern unter 23 Jahren.  
Deckungserweiterungen, wie der Ver-
zicht auf Einwand der groben Fahrläs-
sigkeit oder die Marderbissfolge
schäden bei Pkw gehören bei der 
LBV-U zum Standard. � q

Profit für die Landwirte

Tolle Rabatte 
Die LBV-U hat als erste die ●●

Einführung der Schadensfrei-
heitsrabatte für Schlepper am 
Markt durchsetzen können. Die 
Preisreduzierung beträgt bei 
Traktoren über 50 Prozent. 

Die von der LBV-U ausgehan-●●

delten Rabatte belaufen sich im 
Durchschnitt auf 20 bis 30 Pro-
zent. 

Die LBV-U legt Wert darauf, ●●

dass die Deckungskonzepte 
günstig sind, ohne das Leis-
tungsspektrum zu schmälern. 
Im Gegenteil: Viele Einschlüsse 
sind zusätzlich in den Deckungs-
konzepten enthalten. 

Dieser Service hat sich be-
währt. � q

Die Betreuung im Schadenfall läuft über die LBV-U einfach und unkom-
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